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バージョンアップ内容
１、スマホアプリ
・複数枚名刺撮影のAndroid対応（Android対応）

２、インサイドセールス機能
・インサイドセールスから商談作成機能 追加
・補足資料（インサイドセールスとは？）
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１．スマホアプリ｜複数名刺撮影のAndroid対応

Androidでもスマホアプリから複数名刺を一度にデータ化依頼
ついにAndroidでもスマホアプリから、一度に複数の名刺撮影が可能になります！
テレワークや外出先からも手間なくかんたんに、名刺を取り込むことができます。ぜひご活用ください。
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複数名刺を一度に撮影 あとはいつも通り
送信するだけ
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シームレスに商談を作成

２．インサイドセールスから商談作成機能追加

インサイドセールスから商談作成！
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インサイドセールスからフィールドセールスへ案件を引き渡す際に、「商談」として引き渡すことが可能となります。
引き渡しからクロージングまでを商談管理で“一気通貫”で管理でき、案件状況を見える化できます。

インサイドセールス
対応履歴が反映

＊ご利用にはインサイドセールスオプションのご契約が必要です。

対応履歴の登録と
同時に商談作成へ

＊引き続きタスクも登録できます。
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補足資料：インサイドセールスとは？
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インサイドセールスとは、見込み客に対し電話やメール、Webなどを活用して営業活動を行う内勤型の営業スタイルのことです。
主に、商談化前のリードナーチャリングを「インサイドセールス」で行い、訪問～クロージングを「フィールドセールス」で行うなど
営業活動を分業することで、営業の生産性を高めることができます。（インサイドセールスでクロージングまで行うこともあります）

フィールドセールスインサイドセールス

商談見込みの高いHOT案件の創出 創出されたHOT案件の受注活動に注力

見込み客「発掘」 見込み客「育成」 商談化 提案/クロージング

従来の
営業スタイル

インサイド
セールス導入

営業担当者がすべてを対応

今回のバージョンアップでは、インサイドセールスから
営業へ引き渡すこの部分を更に効率化します！

インサイドセールスに関する情報はこちらからもご覧いただけます。
コラム①：インサイドセールスとは？なぜ、いま、必須に！？
コラム②：インサイドセールス成功の課題と解決方法は？

営業の生産性を高めるインサイドセールス

https://www.hammock.jp/hpr/column/025.html
https://www.hammock.jp/hpr/column/026.html
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ご不明な点がございましたらヘルプデスクまでご連絡ください。

株式会社ハンモック ヘルプデスク

技術サポート依頼フォーム：https://www.hammock.jp/user/hot/support/

Tel：０１２０－７６９－６２３

Mail：hpf_support@hammock.co.jp

受付時間帯
平日9:00 ～ 17:00 （土／日／祝祭日／弊社休業日を除く）
17:00以降受付の場合は、翌営業日に対応となります。

お問い合わせ

https://www.hammock.jp/user/hot/support/
mailto:hpf_support@hammock.co.jp
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